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Objetivo Principal

Objetivos Específicos



Contenido





Sobre la madera balsa
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Madera Balsa



Entorno comercial internacional

de la madera balsa







Las siguientes clasificaciones no son específicas a la madera balsa, sino que incluyen diferentes especies forestales. La 

clasificación correcta dependerá de la presentación de la madera. Para efectos de referencia, se presenta a 

continuación algunos códigos en los cuales se podría clasificar a la madera balsa, según presentaciones primarias, no 

obstante es importante resaltar que en Costa Rica, según entrevistas a productores, no se exporta otra presentación 

de la balsa adicional a la aserrada de la subpartida 4407.22.







En 2020:

$310 millones USD
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Según valor:

$547 millones USD

Según volumen:

102 573 toneladas

En 2020:





Tendencias y segmentos

de valor agregado para la madera balsa
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el motor de la demanda

El crecimiento y las oportunidades potenciales más significativas se muestran altamente vinculadas a esta actividad.

Es la segunda fuente más importante, con más del 6% de la producción renovable global (743 Gigawatts en 2020). En la 

última década (2010-2020) la producción creció anualmente a un promedio del 14%. En 2020, grandes inversiones 

aumentaron la capacidad instalada un 14% (+93 GW), siendo China y EEUU responsables del 74% de esta expansión.

En total, 137 países persiguen metas de electricidad renovable y 61 tienen planes de generación verde al 100%
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Experiencias de la oferta regional:

el caso de Ecuador
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http://www.probalsa.com.ec/
mailto:probalsa@probalsa.com.ec
mailto:paolasereni@probalsa.com.ec
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https://www.inmaia.com.ec/
mailto:info@inmaia.com.ec
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http://www.cobalsa.com/
mailto:probalsa@probalsa.com.ec
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http://www.gibago.com.ec/
mailto:probalsa@probalsa.com.ec
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Características de la producción

de balsa en Costa Rica
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Conclusiones
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