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Desempeño económico y comercial de Perú

CAPÍTULO 1



Contexto de la economía 

Producto Interno Bruto (PIB):

Crecimiento real del PIB:

PIB per cápita:

Crecimiento del PIB per cápita:

Tasa de inflación:

Moneda:

Población:

Composición del PIB (2019)*

Actividad económica*
% PIB

(2019)

CAGR**

(2012-19)

Desempeño económico 



Exportaciones:
$45.135 millones USD

Importaciones:
$42.364 millones USD

Comercio de BIENES:

http://www.comex.go.cr/tratados/peru/


Exportaciones:

$7.894 millones USD

Importaciones:

$10.774 millones USD

Comercio de SERVICIOS:



Proyección económica en 2020 Proyección económica en 2021

https://repositorio.cepal.org/bitstream/handle/11362/45782/4/S2000471_es.pdf
https://www.bancomundial.org/es/publication/global-economic-prospects


Contexto del ecosistema peruano de TIC’s

CAPÍTULO 2



Comparativa de desempeño país:

•

•



Indicadores vinculados a tecnología

•

•

•

•

Puntuación

Perú

Países Ingreso 
Medio-Alto



Uso de ancho de banda:Personas sin acceso a internet:



$3 355
$7 790

$5 626

$29 300
•

•

•

2.57%



Latinoamérica: demanda insatisfecha 

de recurso humano en el sector TIC**

(2019) 

Latinoamérica: facilidad para 

encontrar empleados calificados*

(2019)
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•

•



$70 millones USD $147 millones USD +20% CAGR



$4.381 millones

$2.773

millones
$1.608

millones



53%



$664

millones

$480

millones



$544

millones

$318

millones



Características de la demanda tecnológica en sectores 
retail, trazabilidad y fintech

CAPÍTULO 3



Actividad económica

Participación

en el PIB



2008 2019 2004 2019

2015 2020
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16% 12%





$276

$3 500
$4 000

$6 000





76%

57%

72% 34%
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Consideraciones tributarias para la exportación

CAPÍTULO 4
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https://www.mef.gob.pe/contenidos/tributos/cv_dbl_imp/Convenio_Peru_Chile_DT.pdf
https://www.mef.gob.pe/contenidos/tributos/cv_dbl_imp/Convenio_Peru_Canada_DT.pdf
http://www.dian.gov.co/descargas/convocatorias/128_2009/DocumentosGuiaNo.2/Decision_CAN_578_04052005.pdf
https://www.mef.gob.pe/contenidos/tributos/cv_dbl_imp/Convenio_Peru_Brasil.pdf
https://www.mef.gob.pe/contenidos/tributos/cv_dbl_imp/Convenio_Peru_Mexico_DT.pdf
https://www.mef.gob.pe/contenidos/tributos/cv_dbl_imp/Convenio_Peru_Corea_DT.pdf
https://www.mef.gob.pe/contenidos/tributos/cv_dbl_imp/Convenio_Peru_Suiza_DT.pdf
https://www.mef.gob.pe/contenidos/tributos/cv_dbl_imp/Convenio_Peru_Portugal_DT.pdf


Modalidad:

Suministro Transfronterizo

30%



Experiencias costarricenses y recomendaciones

CAPÍTULO 5



Metodología:



Experiencia en el mercado peruano

Exportación Directa:

40%

Exportación Indirecta:

10%

No ha exportado:

20%

Representación Comercial:

30%
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Valoraciones sobre el mercado



Principales retos para la oferta costarricense



Principales ventajas competitivas



Principales destinos de la oferta TIC costarricense



Conclusiones



Considere lo siguiente sobre el mercado peruano:



Si considera su oferta acorde con lo anterior: Si Perú no fuese un mercado viable por el momento:
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